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MEIN GELD, 06/07/2009

ZEITSCHRIFT FÜR VERSICHERUNGSWESEN,
06/2009

[...]

DAS INVESTMENT.COM,
03.03.2009

Wenn es an die Rentenzahlung geht,
bleibt der Kunde in Fonds investiert.
Denn: „Gerade angesichts der zuneh-
menden Lebenserwartung greifen
Kunden und Berater zu kurz, wenn sie
sich bei der Auswahl eines geeigneten
Vorsorgeprodukts nur auf die Vorteile
in der Ansparphase konzentrieren“,
sagt Günther Soboll, Hauptbevoll-
mächtigter von Canada Life Europe.

Garantie und Kapitalanlage
sind strikt getrennt
Die Garantie stellt Canada Life, für die
Kapitalanlage ist Fidelity verantwort-
lich. Diese strikte Trennung von
Garantie und Investment ist das ent-
scheidende Merkmal der Variable-

Annuities-Produkte. Fidelity stellt da-
bei drei unterschiedliche Fondsport-
folios zur Verfügung, die sich jeweils
nach der Gewichtung des Aktien- und
Rentenanteils unterscheiden. 

Die angebotenen Fonds sind dabei die
gleichen. An Aktienfonds kommen der
America Fund (A0MZML), der American
Diversified Fund (A0NGW7), der Euro
Blue Chip Fund (A0NGWU), der Japan
Advantage Fund (A0Q7NT) sowie der
European Growth Fund (A0NGVT) zum
Einsatz. Letzterer zeigt im laufenden
Jahr beispielsweise eine Performance
von minus 13,7 Prozent, der Euro
Stoxx 50 verlor im gleichen Zeitraum
zirka 25,6 Prozent an Wert.

Canada Life startet Variable-Annuities-Produkt
[...]
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Vorsorge – Beispiel:
Garantie Investment Rente

Neues Kooperationsprodukt 
schließt flexible 
Verfügbarkeit ein

VERSICHERUNGSJOURNAL,
20.04.2009

VERMÖGEN & STEUERN,
05/2009

[...]

Attraktiv ab 40 Jahren
Mit ihrer neuen „Garantie Investment Rente“, die Canada Life und Fidelity International
gemeinsam entwickelt haben, wird direkt eine ältere und betuchtere Klientel angespro-
chen. Denn dieses Produkt ist eine Einmalbeitrags-Versicherung, „die für Anleger ab 40
Jahren attraktiv ist“, heißt es in der Pressemitteilung der beiden Unternehmen.
Auch müssen wenigstens 10.000 Euro gezahlt werden, sofern es sich um eine aufge-
schobene Rente handelt. Soll diese dagegen sofort gezahlt werden, müssen mindestens
20.000 Euro auf den Tisch des Hauses gelegt werden.

Cash auch noch nach Rentenbeginn
Anders als herkömmliche Rentenversicherungen kombiniere die „Garantie Investment
Rente“ eine hohe, lebenslang garantierte Rente mit zusätzlichen Renditechancen und
„flexibler Verfügbarkeit des Kapitals – sogar nach Rentenbeginn“.
Das vorhandene Anteilsguthaben kann teilweise oder vollständig abgehoben werden. Wer
das nicht tut, bleibt auch als Rentner voll in Fonds investiert. Die Fonds liefert Fidelity.
Für die Rente sorgt Canada Life. Die Garantie wird von der Fondsanlage getrennt besorgt
und kostet pro Jahr zwischen einem und 1,5 Prozent der Rentenbasis. [...]
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INVESTMENT INTERN, 12/2009

PORTFOLIO INTERNATIONAL, 05/2009
FOCUS-MONEY, 03/2009,
SONDERHEFT
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