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MODERNE VORSORGE

Fidelity und Canada Life

Innovatives Rentenprodukt

Mit der Garantie Investment Rente hat der Lebensversicherer Canada Life
in Kooperation mit Fidelity International ein innovatives Rentenprodukt
auf Fondsbasis entwickelt. Das Produkt kombiniert eine hohe, lebenslang
garantierte Rente mit attraktiven zusatzlichen Renditechancen und flexi-
bler Verfiigbarkeit des Kapitals - sogar nach Rentenbeginn.

Die Garantie Investment Rente ist eine
aufgeschobene oder sofort beginnende
fondsgebundene Rentenversicherung
gegen Einmalbeitrag. Die durch sie ga-
rantierte Rente kann entweder sofort
gezahlt oder um bis zu 20 Jahre aufge-
schoben werden. Anleger kénnen die
Fondsrente auch als Basis- oder Riirup-
Rente abschlieizen.

.Mit Canada Life verbindet uns die Uber-
zeugung, dass zukunftssichere Vorsorge-
ldsungen attraktive Renditechancen be-
inhalten miissen. Wir beweisen mit die-
ser Zusammenarbeit neben unserer tra-
ditionellen Investmentkompetenz auch
unsere Expertise in der Altersvorsorge,
die wir zusammen mit unseren Partnern
in der Assekuranz weiter ausbauen wol-
len”, erklart Dr. Christian Wrede, Spre-
cher der Geschéftsleitung von Fidelity
International in Deutschland.Auch Giin-
ther Soboll, Hauptbevollméchtigter von
Canada Life Europe,begriifst die Koope-
ration: ,Die Garantie Investment Rente
ist die richtige Antwort zur richtigen Zeit.
Deutsche Kunden miissen sich ab jetzt
nicht mehr zwischen Sicherheit oder

iiberlegenen Renditemdaglichkeiten
entscheiden,sondern kénnen beides in
einem Produkt kombinieren.”

Bei dem neuen Produkt ist die Hohe der
garantierten lebenslangen Rente vom
Renteneintrittsalter abhéangig. Sie liegt
zwischen jahrlich 4,75 und 6,25 Prozent
der urspriinglichen beziehungsweise ak-
tuellen Rentenbasis. Bei einem Renten-
eintrittsalter von 65 Jahren betrigt dieser
Wert 5,25 Prozent, wobei nicht nach Ge-
schlecht oder Raucher beziehungsweise
Nichtraucherstatus unterschieden wird.

Lebenslange Garantie

Die Leibrente passt sich dynamisch
an den positiven Wertzuwachs des An-
teilguthabens an. Einmal jahrlich stellt
Canada Life das aktuelle Anteilgutha-
ben der zuletzt ermittelten aktuellen
Rentenbasis gegeniiber. Bei positiver
Entwicklung wird die Rentenbasis
entsprechend erhoht und lebenslang
garantiert. Eine einmal festgelegte ga-
rantierte Rente kann - sofern keine
Entnahmen getatigt werden — nicht
mehr sinken. Zudem steigert sich die

RENTE

urspriingliche Rentenbasis wahrend
der Aufschubphase alle fiinf Jahre um
jeweils garantierte 15 Prozent. Das be-
deutet: Nutzen Versicherungsnehmer
die maximale Aufschubzeit von 20 Jah-
ren,so steigt die urspriingliche Renten-
basis auf mindestens 160 Prozent an,
ganz gleich wie sich die Kapitalmarkte
entwickeln.

Die Versicherungsnehmer konnen aus
drei unterschiedlichen Fondsportfolios
wihlen. Sie enthalten Fidelity Fonds,
deren jeweiliger Aktien- und Rentenan-
teil entsprechend der Anlagegrundsatze
des Fondsportfolios unterschiedlich ist.
Die Fonds wurden ausgewahlt, da sie
besonders geeignet sind, langfristig eine
tiberdurchschnittliche Rendite erzielen
zu koénnen.

Bei dieser Fondsrente baut der Anleger
das Vermogen gegen einen Einmalbei-
trag von mindestens 10.000 Euro bei
aufgeschobener Rente beziehungsweise
mindestens 20.000 Euro bei sofortigem
Rentenbeginn auf. Da die Rentenphase
maximal 20 Jahre aufgeschoben werden
kann,eignetsich die Garantie Investment
Rente fiir Versicherungsnehmer ab 40
Jahren, die bereits {iber angesparte Li-
quiditat verfiigen und diese fiir die Al-
tersvorsorge sicher und renditeorientiert
anlegen machten.

Bitte beachten Sie: Der Inhalt der zur Information zur Verfligung gestellten Presseartikel gibt die Ansicht des jeweiligen Verfassers, aber nicht unbedingt die Ansicht von Canada Life wieder.
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Mein Tipp Finanzkrise: Versicherungen

Attraktive Rente Garantiert

Der hochste Wert entscheidet

iir die Altersvorsorge wiin-
schen sich Kunden Sicher-
heit. Ausreichend Rendite
und Flexibilitiit stehen ebenfalls
hoch im Kurs. Die GARANTIE
INVESTMENT RENTE
Lebensversicherer Canada

vom

Life

und der Fondsgesellschaft Fidelity

International biindelt all diese Mag-
lichkeiten in einer Lisung.

Mit der Krise der Finanzmirkte ist fiir
viele Versicherungsnehmer auch die
Sicherheit der Altersvorsorge in den
Fokus geriickt. Gefragt sind derzeit
Versicherungen, die attraktive Garan-
tien bieten. Trotzdem wiinschen sich
viele Kunden von Vorsorgeangeboten
weiterhin ausreichend hohe Rendi-
teaussichten. Denn mittlerweile ist
bekannt, dass die gesetzliche Rente
selbst bei Gutverdienern signifikan-
te Liicken offenlassen kann. Nicht
zuletzt wird der Faktor Flexibilitiit
gerade fiir beruflich voll eingespannte
Entscheider bei der Planung des Ruhe-
standes immer wichtiger. Moderne
Rentenversicherungen bieten alles.

Rente mit 3-facher Sicherheit.
Ein Leben lang.

Eine Antwort auf die wverschiede-
nen Kunden-Bediirfnisse gibt der
Lebensversicherer Canada Life. Der

Clou der gemeinsam mit der Fonds-
gesellschaft  Fidelity entwickelten
GARANTIE INVESTMENT REN-
TE sind die umfassenden Garantien.
Sicherheitsbaustein 1: Die fondsge-
bundene Rentenversicherung gegen
Einmalbeitrag bietet eine attraktive,
lebenslang garantierte Mindestrente,
Diese liegt je nach Renteneintritts-
alter zwischen jihrlich 4,75 und 6,25
Prozent der Rentenbasis, also des bei
Versicherungsbeginn zur Verfiigung
stehenden Wertes des Anteilgutha-
bens. Sicherheitsbaustein 2 garantiert,
dass diese Rente bei entsprechen-
der Fondsperformance weiter steigt.
Hierfiir ermittelt der Automatische
Renten Check (ARC) jihrlich das
aktuelle Anteilguthaben und stellt es
dem zuletzt ermittelten Wert der Ren-
tenbasis gegeniiber. Titigt der Kunde
Entnahmen, wird die Rentenbasis
unverziiglich neu berechnet. Ist der
aktuelle Wert des Anteilguthabens
hiher, wird die Rente entsprechend
aufgestocktund lebenslang garantiert.
Ein einmal erreichtes Rentenniveau
kann nicht mehr sinken, sofern keine
Entnahmen aus dem Anteilguthaben
getiitigt werden.

Die Rente kann sofort ausbezahlt aber
auch aufgeschoben werden. Im Fal-
le der aufgeschobenen Rente greift
Sicherheitsbaustein 3: Die Renten-

ZEITSCHRIFT FUR VERSICHERUNGSWESEN,

06,/2009

[.]

Dynamische Wertanpassung

Die Leibrente passt sich dynamisch
an einen positiven Wertzuwachs des
Anteilguthabens an. Einmal jahrlich
stellt Canada Life das aktuelle Anteil-
guthaben der zuletzt ermittelten aktu-
ellen Rentenbasis gegeniiber. Bei po-
sitiver Entwicklung wird die Renten-
basis entsprechend erhoht und
lebenslang garantiert. Eine einmal
festgelegte garantierte Rente kann —
sofern keine Entnahmen getatigt
werden - nicht mehr sinken.

Zudem steigert sich die urspriingli-
che Rentenbasis wihrend der Auf-
schubphase alle finf Jahre um je-

weils garantierte 15%. Das bedeutet:
Nutzen Versicherungsnehmer die
maximale Aufschubzeit von 20 Jah-
ren, so steigt die urspriingliche Ren-
tenbasis auf mindestens 160% an,
ganz gleich wie sich die Kapitalmark-
te entwickeln.

Wahrend bei manchen herkommili-
chen Garantieprodukten die Garantie
und die Investmentkomponente nicht
getrennt behandelt werden, wird bei
der Garantie Investment Rente die
Garantie von der Kapitalanlage vollig
unabhangig gemanagt und wirkt sich
so grundsatzlich nicht zu Lasten der
Ertragschancen der hinterlegten Fonds
aus. [...]

basis erhéht sich dann alle fiinf Jahre

um jeweils garantierte 15 Prozent. Bei

der maximal méglichen Aufschubzeit
von 20 Jahren steigt sie also auf min-
destens 160 Prozent der urspriingli-
chen Rentenbasis. Diese Steigerung
ist in der im WVersicherungsschein

ausgewiesenen garantierten Mindest-
rente bereits beriicksichtigt. Ist das

Anteilguthaben aufgrund der Fonds-
performance hoher als die jeweils

garantierte Mindesterhdhung, so wird

auch hier dieser hthere Wert als Ren-
tenbasis angenommen, d.h. der ARC

greift auch hier. Ein weiterer Vor-
teil ist, dass diese 3-fache Garantie

getrennt von der Kapitalanlage gema-
nagt und fiir den Kunden transparent

ausgewiesen wird.

Mehr Rendite. Mehr Rente.

Die Kunden der GARANTIE
INVESTMENT RENTE bleiben
immer vollstindig in einem Anlage-
portfolio der Fondsgesellschaft Fide-
lity International investiert — auch in
der Zeit, in der sie ihre Rente bereits
bezichen. So kann ihr Geld auch
dann noch weiter fiir sie arbeiten.
Die Versicherungsnehmer haben die
Wahl
chen Fondsportfolios, die mit Fonds
von jeweils unterschiedlich hohem

zwischen drei unterschiedli-

Aktien- und Rentenanteil bestiickt

sind. Der Fidelity-Fonds European
Growth Fund, der in allen Portfolios
einen groBen Anteil hat, zihlt iiber
zehnund 15 Jahre zu den besten euro-
péischen Aktienfonds.

Bequeme Kapital-Entnahmen.
Teilweise oder vollstindig.

Die Kunden der GARANTIE
INVESTMENT RENTE kénnen ihr
Geld teilweise oder vollstindig aus
dem Anteilguthaben entnehmen. Der
flexible Zugriff auf das Kapital ist
nicht nur in der Zeit vor dem Bezug
der Rente mdoglich, sondern auch
withrenddessen. Ab dem sechsten
Versicherungsjahr sind  Kapitalent-
nahmen kostenfrei. Die Rente wird
bei jeder Entnahme neu berechnet, ist
dann aber wieder lebenslang garan-
tiert und kann sich erneut erhhen.
Damit ist die GARANTIE INVEST-
MENT RENTE an die Bediirfnisse
moderner Rentner angepasst, die ihr
Leben genieBen und nach ihren eige-
nen Wiinschen gestalten méchten. Sie
ist dariiber hinaus auch als Basis- oder
Riirup-Rente mit den korrespondie-
renden steuerlichen Produktbedin-
gungen erhiltlich.

I DAS INVESTMENT.COM,

03.03.2009

[..]

Canada Life startet Variable-Annuities-Produkt

Wenn es an die Rentenzahlung geht,
bleibt der Kunde in Fonds investiert.
Denn: ,Gerade angesichts der zuneh-
menden Lebenserwartung greifen
Kunden und Berater zu kurz, wenn sie
sich bei der Auswahl eines geeigneten
Vorsorgeprodukts nur auf die Vorteile
in der Ansparphase konzentrieren®,
sagt Gunther Soboll, Hauptbevoll-
machtigter von Canada Life Europe.

Garantie und Kapitalanlage

sind strikt getrennt

Die Garantie stellt Canada Life, fur die
Kapitalanlage ist Fidelity verantwort-
lich. Diese strikte Trennung von
Garantie und Investment ist das ent-
scheidende Merkmal der Variable-

Annuities-Produkte. Fidelity stellt da-
bei drei unterschiedliche Fondsport-
folios zur Verflgung, die sich jeweils
nach der Gewichtung des Aktien- und
Rentenanteils unterscheiden.

Die angebotenen Fonds sind dabei die
gleichen. An Aktienfonds kommen der
America Fund (AOMZML), der American
Diversified Fund (AONGW?7), der Euro
Blue Chip Fund (AONGWU), der Japan
Advantage Fund (AOQ7NT) sowie der
European Growth Fund (AONGVT) zum
Einsatz. Letzterer zeigt im laufenden
Jahr beispielsweise eine Performance
von minus 13,7 Prozent, der Euro
Stoxx 50 verlor im gleichen Zeitraum
zirka 25,6 Prozent an Wert. |...]
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Vorsorge | Produktprifung

Canada Life
Garantie Investment Rente

Dr. Mark Ortmann, Grinder und Direktor des ITA Institut fUr Transparenz in der Alters-
varsorge in Berlin, nimmt an dieser Stelle regelmatig aktuelle Vorsorgeprodukte unter
die Lupe. Die Analysen des ITA geben Beratern eine Entscheidungsgrundlage fUr die
Produktauswahl.
Auf den Punkt gebrocht
« Canoda Life bietet eine hohe Garantierente, die nicht falit, aber steigen kann.
* Der Vorteil: hohe Verfligbarkeit, auch in der Rentenphase.

« Ein Produkt fir BestAger, die hohe garantierte Rentenzahlungen
und Verfligbarkeit bevorzugen.

Ccnada Life ist seit Grindung der deutschen Niederlassung
im Juli 2000 nicht nur durch die bekannten Unitised-With-
Profit-Produkte aufgefallen. Die Kombination von Garanfien
und Rendite wurde in Tranchenprodukten weiterentwickelt.
Jetzt wird die néchste Entwicklungsstufe genommen: Die Ga-
rantie Investment Rente soll wiederum hohe Garantieleistungen
mit Aussicht auf hohe Ertragschancen vereinen.

(-]

Mit einer Umfrage hat Canada Life herausgefunden, dass bei
der Wiederanlage ausgezahlter Versicherungen vor allem die
Flexibilitat hinsichtlich Konditionen und Anlagesummen wichtig
ist. Gerade die mangelnde VerfUigbarkeit in der Rentenphase
veranlasst viele &litere Menschen eher zum Abschiuss von Bank-
auszahl- oder Fondsentnahmeplénen —zum Nachteil sofort be-
ginnender klassischer Lebensversicherungen. Hier setfzt die neve
Garantie Investment Rente an.

[-.]
Hohe, nie fallende Garantie

Die Garantie Investment Rente ist eine fondsgebundene Ren-
tenversicherung gegen Einmalbeitrag. Die Rentenzahlung kann
entweder sofort oder nach einer Aufschubzeit zwischen einem
und 20 Jahren beginnen. Eine garantierte Auszahlung am Ende
der Aufschubzeit wird nicht geboten. Nur die Rente ist garantiert,
und dies schon bei Veriragsbeginn. Vergleicht man die Héhe der
Garanfierente mit den garantierten Renten klassischer Tarife, félit
diese tatsdchlich hoch aus. Ein 65{ahriger Mann, der 100.000 Euro
in die sofort beginnende Rentenversicherung einzahlt, wirde aus
der Garantie Investment Rente monatiich garantiert 415,63 Euro
erhalten; beim besten Klassischen Produkt mit Beifragsrickgewdahr
in der Rentenphase nur etwas mehr als 400 Euro. Auch bei einer
vorangehenden Aufschubzeit von 20 Jahren wirde der Kunde
der Garantie Investment Rente mit 665 Euro Monatsrente deutlich
mehr erhalten als mit klassischen Tarifen. Die Besonderheit: Diese
Rente kann niemals fallen, sofem keine Entnahmen getatigt wer-
den. Sie kann aber steigen. Enmal jéhriich wird das tatséichlich
vorhandene Anteilguthaben mit der Rentenbasis zum vorange-
gangenen Jahrestag verglichen. Wenn das Anteilguthaben gré-
Ber ist als die Rentenbasis, wird die Rentenbasis erhdht und eine
neue, héhere Garanfierente berechnet. Ist das Anfeilguthaben
gleich groB oder niedriger, verbleibt es bei der bisherigen Renten-
basis. Die Rente wird weiter in der bisherigen Hohe gezahit.

[..]
Verflgbarkeit auch in der Rentenphase

Als wesentliches Anliegen der Zielgruppe 45plus wurde eine
hohe Flexibilitat im Hinblick auf die jederzeifige VerfUgbarkeit der
Anlage ausgemacht. Der Wunsch nach einer gréBeren Reise

oder einer Anschaffung soll auch wéhrend der Rentenzahlung
erfillbar bleiben. Hieran scheitern die meisten konventionellen
Produkte. Spatestens in der Rentenphase ist der Anleger defini-
tiv zum Rentner avanciert - ohne Rickfahrschein. Hier sefzt die
Garantie Investment Rente auf Uberzeugende Weise an.

Ab dem zweiten Versicherungsjahr sind jederzeitige Entnahmen
zultissig, und zwar auch in der Rentenphase.

S
Kompetenz und Besteuerung

Sowohl Canada Life als auch Fidelity sind bekannte und renom-
mierte Anbieter. Canada Life ist Teil einer der gréBten Finanz-
Gruppen weltweit. Die Finanzstdrke der kanadischen Mutter-
gesellschaft Canada Life Assurance Company wird von den
wichtigen Ratingagenturen als sehr stark [Fitch: AA+, Standard
& Poor's: AA), hervorogend [A.M. Best: A+) und ausgezeichnet
(Moody's: AA3) bezeichnet.

(]

MNach den genannten Rafings ist Canada Life sehr gut ausge-
stattet, um auch Krisenzeiten zu Uberstehen. Fidelity ist mit einer
Erfahrung von fast 40 Jahren, einem verwalteten Vermégen von
mehr als 260 Miliarden US-Dollar und Uber 1.000 Investmentex-
perten weltweit einer der groBen Kapitalanleger.

Die Vorteile des Produkts im Hinblick auf die Besteuerung liegen
auf der Hand. Die loufende Rente muss nur mit dem niedrigen
Ertragsanteil versteuert werden, bei Rentenbeginn mit 45 sind
das 18 Prozent der Rente, die im Rahmen des zu versteuernden
Einkommens zu berlcksichtigen sind. Entnimmt der Kunde nach
zwblf Jahren Geld, versteuert er den Gewinn mit seinem halben
Einkommensteversatz. Fir den Fall von vorzeitigen Entnahmen
falt dogegen Abgeltungssteuer an. Bei Fondsanlagen sind
demgegeniber smftliche Erirége in der Anspar- und Entnah-
mephase der Abgeltungssteuer zu unterwerfen. Ubrigens: Das
Produkt wird auch als Basis-Rente angeboten.

[...]

Als sofort beginnende Rente werden sich kaum Produkte finden
lassen, die héhere Garantierenten und dabei noch die Chan-
ce auf Rentensteigerungen bei entsprechenden Aktienkursent-
wicklungen bieten.

[...]

Insgesamt ein Produkt, das eine breite und lukrative Zielgruppe
45plus anspricht und fUr diese eine interessante Produktoption
darstelit. Als sofort beginnende Rente dirfte die Garantie In-
vestment Rente momentan fir viele die erste Wahl sein.
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Fidelity & Canada Life -

Kernkompetenzen, die sich erganzen

Nachgefragt bei Dr. Christian Wrede (1), Sprecher der Geschafts-
leitung von Fidelity International in Deutschland, und
Giinther Soboll (r.), Hauptbevollmachtigter der Canada Life Europe

AssCompact: Herr Dr. Wrede, Herr Soboll, wie kam
es zur Zusammenarbeit Ihrer Hiuser?

Giinther Soboll: Eine so enge Kooperation zwischen
einem Versicherungsunternehmen und einer Invest-
mentgesellschaft auf der Entwicklungsebene einer
Fondsrente ist sicherlich ungewéhnlich. Auch die
exklusive Zustindigkeit unseres Partners Fidelity
fir den Investmentkern ist bemerkenswert und in
dieser Form sicherlich selten. Aber Innovationen
entstehen meist durch das Beschreiten neuer Weg
und dazu gehoren auch Kooperationen, die es so
bislang noch nicht gegeben hat. Wir freuen uns, mit
Fidelity einen Partner gefunden zu haben, der auf-
grund seiner Expertise bereits mehrfach als beste
Fondsgesellschaft ausgezeichnet wurde.

Dr. Christian Wrede: Uns verbindet etwas sehr Wesent-
liches. Beide Unternehmen sehen ihre Aufgabe tra-
ditionell darin, mit der eigenen Expertise und nach-
haltiger Produktqualitit die finanzielle Zukunft der
Kunden sicherer zu machen. Das ist ein gemein-
sames Credo. So etwas verbindet und erleichtert das
gemeinsame Verstidndnis davon, wie eine wirklich
innovative und zukunftssichere Altersvorsorgelosung
auszuschen hat. Fiir Fidelity sind diese Kooperation
und die GARANTIE INVESTMENT RENTE auch
ein wichtiger Schritt, dem Anleger gegeniiber neben
der traditionellen Investmentkompetenz auch eine
Kompetenz fiir die private Altersvorsorge zu demons-
trieren. Deshalb haben wir gemeinsam die Initiative
ergriffen und zusdtzlich zu dem fiir uns sehr wich-
tigen Fondspolicengeschiift diese Kooperation an-
gestrebt. Uns war auch wichtig, einen Partner zu
finden, der unsere Werte und unseren Investment-
ansatz teilt und letztlich auch unserer eigenen Inter-
nationalitdt entspricht. Naturlich haben auch die
Finanzstirke und die Top-Ratings der Canada Life
iiberzeugt.

AC  Herr Soboll, hatten Sie eine ihnliche Motivation?
GS Die hatten wir in der Tat. Wie eigentlich alle

Anbieter von Fondsrenten war auch die Canada Life
bislang bei der Verfolgung des Ziels, dem Kunden

renditeorientierte Vorsorge anzubieten, sehr auf die
Ansparphase fokussiert. Es ist unsere Strategie, un-
sere grundsitzliche Qualitatsphilosophie nun auch
in die Renten-, also die Auszahlphase hineinzu-
tragen. Gerade angesichts der zunehmenden Le-
benserwartung greifen Kunden wie Makler kiinftig
zu kurz, wenn sie sich bei der Suche nach der pas-
senden Rente allein auf Qualititen der Ansparphase
konzentrieren. Die GARANTIE INVESTMENT
RENTE ist hier genau die richtige Antwort zur
richtigen Zeit: Sie bietet die Sicherheit einer hohen
garantierten Rente mit den Renditechancen eines
erstklassigen Fondsinvestments und vor allem der
jederzeitigen Kapitalverfiigbarkeit auch nach Ren-
tenbeginn. Das ist eine Kombination, die es in her-
kéommlichen Rentenprodukten nicht gibt.

AC  Welche Kundenzielgruppe sehen Sie vor allem?

CW Bei einer moglichen Aufschubzeit von maximal
20 Jahren sind das Kunden in den ,besten Jahren®,
im Alter 40+. Eine sehr lukrative und anspruchs-
volle Zielgruppe. Die Vorsorgeliicke ist aufgrund
des erreichten Einkommens hiufig groff und zusitz-
liche Vermégensbildung geboten. Solche Kunden
kénnen hiufig vorhandene Liquiditit in zusitzliche
Altersvorsorge einbringen und mochten auch in der
Rentenphase von den Chancen des Aktienmarktes
profitieren, mit dem Ziel hoher garantierter und in
Zukunft sogar noch steigender Renten.

GS Wiederanlage von auslaufenden Lebensver-
sicherungen ist gerade in dieser Altersgruppe auch
ein groffes Thema. Viele Kunden suchen auSerdem
nach geeigneten Méglichkeiten, um freie Gelder aus
Erbschaften, Abfindungen, Cashbestinden oder
Fondsvermogen gewinnbringend und sicher anzu-
legen. Klassische, sofort beginnende Renten konn-
ten hier hiufig nicht wirklich gegen Fondsent-
nahme- oder Bankauszahlpline konkurrieren. Das
Geschiift ist den Maklern hiufig entgangen. Die
GARANTIE INVESTMENT RENTE von Canada
Life als Risikotriger und Fidelity als Asset Mana-
ger ist auch hier die richtige Antwort zur richtigen
Zeit. |
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I POOLNEWS, 01,/2009

Jetzt neu: die GARANTIE INVESTMENT RENTE. So kénnen
lhre Kunden den Ruhestand genief3en - mit Sicherheit,
Flexibilitdt und Renditechance.

WOHLHABEND IN RENTE.

Seit Langem ist klar: Wer den Lebens-
standard im Alter halten will, darf sich
auf die gesetzlichen Leistungen allein
nicht verlassen. Private Vorsorge tut Not
- und zwar in wesentlich hoherem Um-
fang als bisher. Aber: Kunden, die nicht
deutlich mehr Gelder fiir das Alter zuriick-
legen kinnen, sind auf die Renditechancen
der Wertpapiermarkte angewiesen.

Das fand auch das Meinungsforschungs-
institut TNS Emnid in einer Befragung von
iiber 1.000 Kunden heraus: Zwei Drittel
setzen beim Thema Altersvorsorge auf die
Chancen der Wertpapiermarkte.

Das sind die Antworten.
Gleichzeitig stehen Kunden vor vielen Fra-
gen: Bergen hohe Renditechancen nicht
gleichzeitig ein hohes Anlagerisiko? Wie
flexibel kann das Kapital bei einer Fonds-
police in der Rentenphase angelegt blei-
ben? Und geniigt es, sich bei der Suche
nach der passenden, renditestarken Rente
allein auf die Ansparphase zu konzentrie-
ren? Die Antwort geben Canada Life Eu-
rope und Fidelity International mit einer
auf dem deutschen Markt bislang einzig-
artigen Kooperation.

Unter dem Namen GARANTIE INVEST-
MENT RENTE startet Mitte Marz ein neues
Rentenprodukt auf Fondsbasis, das die
Anbieter in enger Zusammenarbeit entwi-
ckelt haben. Bislang unvereinbarte Pro-
duktleistungen wie attraktive Rendite-
chancen, eine hohe Garantierente und
maximale Kapitalverfiigbarkeit - auch
nach Rentenbeginn - werden auf innova-

tive Art und Weise kombiniert. Eine at-
traktive, lebenslang garantierte Rente, die
nur ansteigen kann, bietet den notwen-
digen finanziellen Spielraum, um den Ru-
hestand in vollen Ziigen zu genieBen.

Die GARANTIE INVESTMENT RENTE ist als
sofort beginnende - oder wahlweise als
aufgeschobene - Leibrente gegen Einmal-
beitragszahlung erhéltlich. Nicht zuletzt
wegen der im Vergleich zum Garantieanteil
einer herkdmmlichen Rentenversicherung
hohen Garantieleistung ist das Angebot
auch fiir sicherheitsorientierte Anleger in-
teressant. Attraktive Ertragschancen und
Investmentqualitét bieten die von Fidelity
aktiv gemanagten Investmentfonds in den
drei alternativen Fondsportfolios. Das Be-
sondere: Der Versicherungsnehmer bleibt
auch wihrend der gesamten Rentenphase
in dem gewdhlten Portfolio investiert und
profitiert damit dber den langfristigen An-
lagehorizont von positiven Wertenwicklun-
gen seines Investments bei gleichzeitig
hoher garantierter Rente. Wahrend bei her-
kimmlichen Garantieprodukten die Garan-
tie in dem Investment selbst angelegt ist,
wird die Garantie bei der GARANTIE IN-
VESTMENT RENTE von der Kapitalanlage
unabhéngig gemanagt und wirkt sich nicht
zu Lasten der Ertragschancen aus.

Rente mit Wachstumspotenzial.

Die von Canada Life lebenslang garan-
tierte Rente hat groBes Potenzial nach
oben: Sie kann wahrend der gesamten
Vertragslaufzeit nur steigen. Basis ist die
Wertentwicklung des Portfolios. Im Rah-
men des jahrlichen automatischen Ren-

ten-Checks ARC (ARC) wird zum jewei-
ligen Jahrestag der Police das aktuelle
Anteilguthaben dem Jahrestag der Renten-
basis des Vorjahres gegeniibergestellt. Ist
dieses Guthaben hoher als die Rentenbasis
im Jahr zuvor, wird die Rente erhéht und
lebenslang garantiert. Wichtig: Ein einmal
im Rahmen eines ARC erreichtes und be-
stitigtes Rentenniveau kann nicht mehr
fallen, sofern keine Entnahmen hieraus
getatigt werden.

Sicherheitspolster und

maximale Verfiigbarkeit.

Auch fiir Flexibilitat ist gesorgt. Wah-
rend der Aufschubzeit und der Renten-
phase sind teilweise oder vollstindige
Entnahmen aus dem Anteilguthaben
miglich, ab dem sechsten Versicherungs-
jahr sogar kostenfrei. Bei Entnahmen
nach Rentenbeginn wird die Rente auf
der Grundlage des geringeren Guthabens
berechnet, ist wiederum lebenslang ga-
rantiert und kann sich Gber den ARC dy-
namisch entwickeln.

Wer auf Sicherheit setzen mochte, kann auf
die garantierte Mindesterhéhung der Ren-
tenbasis zéhlen. Denn wahrend der Auf-

schubphase erhdht sich die origindre Ren-
tenbasis des Einmalbeitrags alle fiinf Jahre
um jeweils garantierte 15 Prozent. Das
heift, bei einer maximal moglichen Auf-
schubzeit von 20 Jahren steigt die Renten-
basis auf mindestens 160 Prozent. Ist das
Anteilguthaben aufgrund der Wertentwick-
lung hiher als die jeweils garantierte Min-
desterhhung, so wird immer dieser héhere
Wert als Rentenbasis angenommen.

Fiir wen eignet sich die
Garantie Investment Rente?
Viele Kunden in den ,besten Jahren”, im
Alter 40plus, suchen gezielt nach Mag-
lichkeiten, wie sie freie Gelder anlegen
kénnen, die ihnen aus auslaufenden Le-
bensversicherungen, Erbschaften, Abfin-
dungen, Bargeldbestanden oder Fondsver-
mogen zur Verfiigung stehen. Hiervon
haben in der Vergangenheit vor allem
Fondsentnahme- oder Bankauszahlpldne
profitiert; den Vermittlern ist dieses Ge-
schaft hdufig entgangen. Die GARANTIE
INVESTMENT RENTE von Canada Life als
Risikotrdger und Fidelity Investments als
Asset Manager bietet die passende Ant-
wort - lukrativ, sicher und flexibel.
Thomas Pollmer

WORAUF LEGEN SIE IHR HAUPTAUGENMERK?
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hohe Rendite bei Bereitschaft, ein
gewisses Risiko in Kauf zu nehmen,

ein gewisses Mafl an Rendite und die
Option, das Geld sicher anzulegen.

vor allem Sicherheit; niedrige Rendite
wird in Kauf genommen.
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* Befragt wurden 1.054 Personen im Alter zwischen 18 und 50 Jahren

2u Aufbau und Auswahlkriterien bei der Altervorsorge.

Cuefle: TNS Emnid, Juni 2008

Die Grafik zeigt: Die meisten Menschen legen bei der privaten Rentenversicherung Wert auf Rendite

kombiniert mit einem gewissen MaB an Sicherheit.



VERSICHERUNGSJOURNAL,
20.04.2009

[...]

Attraktiv ab 40 Jahren

Mit ihrer neuen ,Garantie Investment Rente*, die Canada Life und Fidelity International
gemeinsam entwickelt haben, wird direkt eine altere und betuchtere Klientel angespro-
chen. Denn dieses Produkt ist eine Einmalbeitrags-Versicherung, ,die fur Anleger ab 40
Jahren attraktiv ist, heif3t es in der Pressemitteilung der beiden Unternehmen.

Auch mussen wenigstens 10.000 Euro gezahlt werden, sofern es sich um eine aufge-
schobene Rente handelt. Soll diese dagegen sofort gezahlt werden, miissen mindestens
20.000 Euro auf den Tisch des Hauses gelegt werden.

Cash auch noch nach Rentenbeginn

Anders als herkdémmliche Rentenversicherungen kombiniere die ,Garantie Investment
Rente“ eine hohe, lebenslang garantierte Rente mit zusatzlichen Renditechancen und
Jflexibler Verfligbarkeit des Kapitals — sogar nach Rentenbeginn®.

Das vorhandene Anteilsguthaben kann teilweise oder vollstandig abgehoben werden. Wer
das nicht tut, bleibt auch als Rentner voll in Fonds investiert. Die Fonds liefert Fidelity.
FUr die Rente sorgt Canada Life. Die Garantie wird von der Fondsanlage getrennt besorgt
und kostet pro Jahr zwischen einem und 1,5 Prozent der Rentenbasis. |...]

INVESTMENT INTERN, 12/2009

[...]

'imi'-Fazit: Eine so enge Zusammenarbeit zwischen Fondsgesellschaft und Versicherer ist selten in
Deutschland. Aus unserer Sicht ist den Kélnern und Kronbergern ein gemeinschaftliches Produkt
gelungen, das den Sicherheitswunsch des vor dem Ruhestand stehenden Kunden mit einer attrak-
tiven Renditemoglichkeit vereint. Speziell angesichts der aktuell niedrigen Einstiegskurse konnen
Ihre Kunden von den jihrlichen Depot-Checks profitieren. Wir halten die 'Garantie Investment
Rente' fiir einen gelungenen Baustein der Altersvorsorge, mit dem Canada Life dem Abgesang auf
VA-Produkte stark entgegentritt.

FOCUS-MONEY, 03,/2009,
PORTFOLIO INTERNATIONAL, 05/2009 SONDERHEFT
Attraktive
[...] Der Versicherer Canada Life, der Anfang Mirz dieses Sofortrente
Jahres mit der ,Garantie Investment Rente® auf den Marke Produki fondsgebundene
gekommen ist, hat den gegenwiirtig relativ hohen Absiche- Rentenversicherung
rungskosten Rechnung getragen und sich von Anfang an Einfriftsalter  65-jahriger Mann
nur auf bestimmte Portfolios beschriinkt, die vom Koopera- m‘:mm“' fort
tionspartner Fidelity verwaltet werden. ,Wir garantieren ei- Einmalbeifrag 250000 Euro
nen Prozentsatz der Rentenbasis, die sich nach Abzug der garantierte

Kosten vom Einmalbeitrag ergibt. Bei einem Renteneintritrs- Monatsrente 039,06 Euro

alter von 65 Jahren betrigt er zum Beispiel 5,25 Prozent®, Todesfalischutz  in Form einer
Klirt Bernhard Rapp, Direktor Produk d et
erlart rnhar pp, irektor I'r u rmﬂnﬂg{.‘ml!nr un WHII‘W‘I Mmm L

Marketing bei Canada Life. Einmal jahrlich stelle der Versi- wihrend Rentenbezugs- -
cherer das aktuelle Anteilsguthaben der zuletzt ermirtelten —— “!m frel 'Irefﬂlihu
akruellen Rentenbasis gegeniiber. Liegt es hioher, wird die gleiche Rentenhehe for Mann und Frau s
Rentenbasis entsprechend angehoben und wiederum lebens- [...]
lang garantiert. Flexibler Zugriff. Bei dieser mo-
Canada Life zeigt sich zufrieden mit dem Anlauf des neuen demen Form der Sofortrente gibt es

? 3 E : durch Garantien eine hohe Sicher-

Produktes, allerdings sind seir der Vorstellung erst rund drei heit, Beispielsweise kann beim jiings-

Monate vergangen. Es sollte eigentlich schon zur DKM im ten Angebot der Canada Life die ein-
mal legte Rente nur stei

vergangenen Herbst gestartet werden. . Damals gab es nach aber nicht mehr sinken. Ob Mann

der Lehman-Pleite aber praktisch keine bezahlbaren Garan- oder Frau, ob Raucher oder Nichtrau-

R “« . cher - solche Unterscheidungen spie-
tien mehr®, begriinder Rapp den Aufschub. So hatte Cana- T hie\r kci:'u: RoT]c. U‘nd wcfr i]'I:JR:.l-
da Life bis Anfang 2009 gewartet, bis sich die Mirkte etwas hestand {iber sein Kapital verfiigen

. machte, hat hier den néitigen Spiel-
berubigt hatten.[...] raum. Auf das Kapital kann er jeder-
zeit zugreifen, L}

VERMOGEN & STEUERN,
05,/2009

Vorsorge — Beispiel:
Garantie Investment Rente

Neues Kooperationsprodukt
schlieRt flexible
Verfiigbarkeit ein

[...]

Gerade angesichts der zunehmenden
Lebenserwartung sollten Kunden und
Berater sich bei der Auswahl eines ge-
eigneten Vorsorgeprodukts nicht nur auf
die Vorteile in der Ansparphase kon-
zentrieren.

Indem die Anleger auch wéhrend des
Rentenbezugs in Fonds investiert blei-
ben, kénnen sie in der Rentenphase
von den Chancen des Aktienmarktes
profitieren.

20-jéhrige Aufschubfrist ...

Das Vermdgen wird gegen einen Ein-
malbeitrag von mindestens 10000
Euro bei aufgeschobener Rente bezie-
hungsweise mindestens 20 000 Euro
bei sofortigemn Rentenbeginn aufge-
baut.

Da die Rentenphase maximal 20 Jahre
aufgeschoben werden kann, eignet sich
die Garantie Investment Rente fur Ver-
sicherungsnehmer ab 40 Jahre, die
tiber angesparte Liquiditat verfigen und
diese fiir die Altersvorsorge sicher und
renditeorientiert anlegen mochten.

... gibt mehr Flexibilitat
fiir die Lebensplanung

Zusatzvorteil ist die standige Verflgbar-
keit des Kapitals. Teilweise oder voll-
standige Entnahmen aus dem Anteil-
guthaben sind sowohl wahrend der
Aufschubphase als auch nach Renten-
beginn maglich.

Ab dem sechsten Versicherungsjahr ist
dieser Vorgang kostenfrei. So kann die
Garantie Investment Rente flexibel an
sich verandernde Lebensumstande an-
gepasst werden.

Transparente Garantiekosten

Wahrend bei manchen herkémmlichen
Garantieprodukten die Garantie und die
Investmentkomponente nicht getrennt
behandelt werden, wird bei der neuen
Rentenkonstruktion die Garantie von
der Kapitalanlage vollig unabhangig ge-
managt. Sie wirkt sich so grundsatzlich
nicht zulasten der Ertragschancen der
hinterlegten Fonds aus.

Das bedeutet: Die Garantiegebiihr rich-
tet sich nach dem jeweiligen Fondsport-
folio und betrégt pro Jahr ein bis 1,50
Prozent der Rentenbasis.
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